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Anzeige

Flexibel, sicher, mehr Geld

Das wiinschen sich Verbraucher von der Lebensversicherung

Siegen. Schnell wechselnde
Erwerbshiografien, schwanken-
de Borsenkurse — die Erwartun-
gen der Verbraucher an ihre Zu-
kunftssicherung haben sich ge-
indert. Wie reagieren die Le-
bensversicherer darauf? Worauf
muss der Kunde achten!? Ant-
worten gibt Tobias Mettbach,
Provinzial-Geschiftsstellenleiter
in Kreuztal.

SWA: Die gesetzliche Ren-
te wird immer weniger. Jeder
soll sich um seine private Al-
tersvorsorge  kiimmern.  Was
wiinschen sich die Menschen,
angesichts der Tatsache, dass
sich ihr Leben immer schneller
indert?

Carlo Schneider: Die Kun-
den legen immer mehr Wert auf
flexible Produkte, die sich noch
stirker als bisher ihrer jeweili-
gen Lebenssituation anpassen.
Sie wiinschen sich eine héhere

Rendite durch Teilhabe an

steigenden Borsenkursen. Zu-
gleich legen sie aber angesichts

der Kapitalmarktkrise grobten
Wert auf Sicherheit.

SWA: Eine breite Palette.
Wie reagieren die Versicherer
darauf?

Carlo Schneider: Erste Le-
bensversicherer  haben  eine
neue Generation von Produk-
ten entwickelt. Das Zauberwort
heifit dynamisches Hybridpro-
dukt. Nehmen wir die Garan-
tRente Vario, die die Provinzial
seit Mai anbietet. Sie vereint
das Beste aus zwei Welten. Das
heift, sie bietet die Sicherheit
einer klassischen Rentenversi-
cherung. Dariiber hinaus bietet
sie aber durch einen Wertsiche-
rungsfonds und freie Fonds die
Maoglichkeit, stirker an den
Chancen der Borsenentwick-
lung teilzunehmen.

SWA: Viele Menschen wis-

sen heute nicht mehr, ob sich

ihr Job schnell dndert oder sie
vielleicht arbeitslos werden —
und dann?

Carlo Schneider: Beim Ab-
schluss einer Zukunftssicherung
sollte man unbedingt darauf
achten, dass sie flexibel ist. Dass
ich die Moglichkeit habe, die
Beitragszahlungen  zu
brechen oder etwas dazuzuzah-
len, wenn ich mehr verdiene
oder vielleicht geerbt habe.
Wichtig ist auch, dass ich eine
Berufsunfihigkeits-Zusatzversi-
cherung  einschlieBen,  mir
einen Teil des Kapitals auszah-
len lassen oder im Todesfall

unter-

Hinterbliebene absichern kann.
Bei der Provinzial ist zudem
kostenlos eine erhohte Alters-
bei Pflegebediirftigkeit
eingeschlossen. Die so genannte
Dread Disease-Option ermog-
licht im Falle bestimmter
schwerer Krankheiten die steu-
erfreie Entnahme von Kapital.
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Die Mitarbeiterinnen Irmhild Scherer, Elisabeth Hennerici sowie Geschiftsstellenleiter Carlo Schneider
(stehend von links) sowie Sarah Jentsch und Lena Kliss (sitzend von links) sind ein eingespieltes Team
bei der Provinzial-Geschiiftsstelle an Kochs Ecke
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Zentral in Siegen an der Spandauer StrafSe 2 liegt die Provinzial-Geschiiftsstelle, in der Carlo Schneider und seine vier Mitarbeiterinnen

gern fiir die Kunden da sind.
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,Das Beste aus zwel Welten*

Flexibel, sicher, mehr Geld — neue Produkte der Lebensversicherer

Siegen. Schnell wechselnde
Erwerbsbiografien, schwanken-
de Borsenkurse — die Erwartun-
gen der Verbraucher an ihre Zu-
kunftssicherung haben sich ge-
dndert. ,Die Kunden legen im-
mer mehr Wert auf flexible Pro-
dukte, stirkere Teilhabe an den
Chancen der Kapitalmarktent-
wicklung und zugleich grobere
Sicherheit, erklirt  Tobias
Mettbach, Geschiftsstellenlei-
ter in der Provinzial-Geschiifts-
stelle  Hirsch, Mettbach &
Picker in Kreuztal. Mit einer
neuen Generation von Produk-
ten trigt die Provinzial dieser
Entwicklung Rechnung.

Siegerland-Wittgenstein.
»Dynamisches Hybridprodukt,,
— 5o lautet das Zauberwort fiir
die neue Form der Zukunftssi-
cherung. Hybridprodukte sind
eine Mischung aus sicherheits-
orientierter Kapitalanlage und
borsennotierten Papieren. Wa-
ren Hybridprodukte bisher eher
statisch aufgebaut, ermoglichen
neue mathematische Modelle es
jetzt, dynamisch auf laufende
Anderungen am Kapitalmarkt
zu reagieren, ohne auf Sicher-
heit zu verzichten. ,Die Produk-

te werden immer vielschichti-
ger, aber auch wie zum Beispiel
unsere neue GarantRente Vario
wesentlich flexibler, erldutert

Carlo Schneider.

So setzt sich das Vertragsgutha-
ben der GarantRente Vario aus
drei Topfen zusammen: dem
Deckungskapital mit einer ga-
rantierten Verzinsung, dem neu
eingerichteten Wertsicherungs-
fonds mit weiterer Garantie und
den freien Fonds. Zusammen
mit dem Deckungskapital bildet
der Wertsicherungsfonds  die
Beitragsgarantie.  Er  kann
schneller auf die Ereignisse am

Kapitalmarkt — reagieren. ,Je

besser sich der Wertsicherungs-
fonds entwickelt, umso mehr
Guthaben wird in freie Fonds
umgeschichtet”, erkliart Carlo
Schneider. ,So erhoht sich die
Renditechance.  Die  Um-
schichtung ibernehmen  wir.
Der Kunde kann aber auch
selbst Vertragsguthaben aus den
freien Fonds in das Garantieka-
pital umschichten, um sich so
gestiegene Borsenkurse zu  si-
chern. Umgekehrt kann er das
Kapital auch wieder freigeben.
Mit der GarantRente Vario
haben wir das Beste aus zwei
Welten vereinigt.“ Steigende

Lebenserwartung und sich im-
mer schneller #ndernde Er-
werbsbiografien verlangen zu-
dem wesentlich mehr Flexibili-
tit in der Vertragsgestaltung als
noch einige Jahre zuvor. ,Die
Kunden fragen verstiarkt nach
Zusatzversicherungen sowie der
Maoglichkeit der Zuzahlung oder
Beitragsunterbrechung", berich-
tet Schneider. Deshalb ermog-
licht die GarantRente Vario
bei-spielsweise den Einschluss
einer Berufsunfiahigkeits-Zusatz-
versicherung sowie die Absiche-
rung von Hinterbliebenen im

Todesfall.

Topf 1:
konventionelles
Deckungskapital

Garantieverzinsung 2,25 % )

Sicherstellung der
Garantie

Die dynamische Anlagestrategie
der GarantRente Vario

Beitrdage + Vertragsguthaben werden durch
monatliche Umschichtungen dynamisch
ve&eilt

Topf 2:
Wertsicherungsfonds

Topf 3:
freie Fonds

Renditechancen

Immer da, immer nah. pROVINZIAI.

Die Versicherung der

Sparkassen

Unsere GarantRente Vario: Entspannt zuriicklehnen und auf die Zukunft freuen.

lhre Provinzial-Geschaftsstellen

Christoph Klug Michael Kélsch
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57072 Siegen, Tel. 0271/23 2800
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www.provinzial-online.de/klug-koelsch
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Thomas Neitzert

Vers.-Betriebswirt

SiegtalstralRe 2, 57080 Siegen-Eiserfeld

Christian Arps

Versicherungsfachwirt

Tel.0271/3847470

arps-neitzert@provinzial.de
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Gerhard Menn Andreas Kolb

In der Herrenwiese 17, 57271 Hilchenbach
Tel. 02733/89470
menn@provinzial.de, www.provinzial-online.de/menn

Christian Giebeler e. K.
Olper StraRe 3

57258 Freudenberg

Tel. 02734/478830
giebeler@provinzial.de

Bernd Strohmann

Frank Limper

PoststralRe 32, 57319 Bad Berleburg

Tel. 02751/93690

HauptstraBe 26, 57319 Bad Berleburg-Aue
Tel.02759/7076

Carlo Schneider e. K.
Spandauer StralRe 2
57072 Siegen
Tel.0271/23616-0

Volker Schupp
K&lner StralRe 166
57290 Neunkirchen
Tel. 027 35/5090
schupp@provinzial.de

Klaus Hirsch

Versicherungsfachwirt

Tobias Mettbach Jorg Picker

Versicherungsfachwirt

Versicherungsfachwirt

Marburger StraBe 31, 57223 Kreuztal, Tel. 027 32/594 36
info@provinzial-kreuztal.de, www.provinzialkreuztal.de

Gerd-Dieter Schneider

Marktplatz 1
57299 Burbach
Tel.02736/298232

schneider.siegen@provinzial.de

Joachim Giinther
Albert-Irle-StraRRe 4
57250 Netphen-Deuz
Tel.02737/5100
guenther@provinzial.de

Versicherungsfachwirt

Tel.0271/31797 60

Bernd Biidenbender

Martin Menn

Vers.-Fachwirt

Volker Trapp

MarktstraBe 12, 57078 Siegen-Geisweid
Tel. 0271/850 03, menn-trapp@provinzial.de

Marc Theobald

Versicherungsfachwirt

HauptstralRe 65, 57074 Siegen-Kaan-Marienborn

LahnstraBe 44, 57250 Netphen, Tel. 027 38/3033 20

service@provinzial-siegen.de

Horst Schirmer

Vers.-Fachwirt

Hagener StraBe 37
57234 Wilnsdorf

Tel. 02739/89300
schirmer@provinzial.de

Herbert Griibener e. K.

KonigstralRe 25, 57334 Bad Laasphe

Tel. 02752/5097 57

Marburger StraRe 1, 57339 Erndtebriick

Tel. 02753/2341
gruebener@provinzial.de

Helmut Hein e. K.
Weidenauer StraRe 165
57076 Siegen-Weidenau
Tel. 0271/7 6098




